





PLANNER BIZNESOWY
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Gdzie jestem teraz?

Gdzie chce by¢ za 6 miesiecy?

Gdzie chce by¢ za 12 miesigcy?

Co jestem gotéw poswigcic?

Co zyskam dzieki poswieceniom?
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3 najwazniejsze sfery, w ktérych zamierzam sie rozwingg.

CELE CELE CELE

Roztoz cele na zadania i nadaj im konkretny termin realizacji. Priorytetowe zadania
zaznacz kolorem. Przenie$ zadania do kalendarza i do konkretnych plandw miesigca.

LISTA ZADAN TERMIN REALIZACJI




chatoklesgilybe prodeklec

Wymier mocne strony swoich produktéw/ustug.

Wymien stabe strony swoich produkéw/ustug. Jak mozesz nad nimi popracowaé?

Jakie sq wewnetrzne czynniki Jakie sq zewnetrzne czynniki
wptywajqce na Twoj biznes? wptywajqce na Twoj biznes?
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Jakie czynniki mogq stanowi¢ zagrozenie dla sukcesu w sprzedazy?
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Kim sq Twoi klienci? Wskaz pte¢, wiek, miejsce zamieszkania, zaintersowania i inne cechy.

Wymien potrzeby swoich klientow.

]

HpERERENE
L O OO

W jaki sposéb Twoje produkty/ustugi odpowiadajg na potrzeby Twoich klientow?

Co powstrzymuije klientéw przed zakupem Twoich produktéw/ustug?
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Jakie sq Twoje cele sprzedazowe?

Zastanow sie jakie kanaty marketingowe mozesz wykorzysta¢ do promowania biznesu.

Kanat marketingowy:

Przyktady: Budzet:
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Kanat marketingowy:

Przyktady: Budzet:
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Kanat marketingowy:

Przyktady: Budzet:
]
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Kanat marketingowy:
Przyktady: Budzet:
]
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Kanat marketingowy:
Przyktady: Budzet:
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Kim jest Twoja konkurencja? Gdzie sprzedaje?

Wymien 5 mocnych stron Wymien 5 stabych stron
swojej konkurenciji. swojej konkurenciji.
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Jakie trendy zakupowe sq widoczne na rynku?




Maciej Markowski

1 ZASADA BIZNESU

Wiedz kto jest Twoim klientem. Zrozum go.
A najlepiej przezyj tydzieh w jego butach.



plan nicyigea

NOTATKI PONIEDZIAtEK WTOREK SRODA




CZWARTEK PIATEK SOBOTA NIEDZIELA




plan micyizea

CELE BIZNESOWE

ZAPLANUJ WYDARZENIE:
Ktore sprawi, ze poczujesz sie lepiej:

Ktore sprawi, ze odpoczniesz:

2

Ktére moze Cie zainspirowaé do dziatania:

LISTA ZADAN
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NOTATKI




plan finansony

PRZYCHOD KWOTA
KOSZTY KOSzZTY
ZUS
podatek VAT
podatek dochodowy

INWESTYCJE







Lobre nasgh
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HARMONOGRAM
7

PRIORYTETY

OO

DO ZROBIENIA

oot O

NOTATKI

Twojq markq jest to, co ludzie mowiq o tobie, kiedy wyjdziesz z pokoju.
Jeff Bezos



P

/W/S/C/P/S/N /

HARMONOGRAM PRIORYTETY
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DO ZROBIENIA

oot O

NOTATKI

Oszczedno$¢ napedza innowacyjnosc, tak jak inne ograniczenia. Jedynym sposobem wydostania sie
z ciasnego pudetka jest wymyslenie sobie drogi na zewngqtrz.
Jeff Bezos
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HARMONOGRAM
7

PRIORYTETY

OO

DO ZROBIENIA

oot O

NOTATKI

Jesli jest w ogdle jakis sekret sukcesu, lezy on w umiejetnosci przyjecia punktu widzenia innych i patrzeniu

na rzeczy zardbwno z pozycji rozmowcy, jak i wtasnej.
Henry Ford
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HARMONOGRAM PRIORYTETY
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DO ZROBIENIA
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NOTATKI

Bqdz wzorcem jakosci. Niektorzy ludzie nie przywykli do Srodowiska, gdzie oczekuje sie doskonatosci.
Steve Jobs



cele Bignesame

Ocen w jakim stopniu zrealizowate$ swoje cele biznesowe w kazdym miesiqcu.
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Co mi przeszkodzito w realizacji celéw?




DZIEN
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Pokoloruj kratke w dniu, w ktérym bytes aktywny fizycznie.

MIESIAC




Jriofehl plan

NAZWA PROJEKTU

START: KONIEC:

CELE

ZADANIA
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